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เนื่องจากสถานการณ์โรคระบาดในตอนนี้และกระแสของการดูไพ่ทาโร่ เป็นที่นิยม ทีมพัฒนา
จึงคิดค้นผลิตภัณฑ์เพ่ือให้สอดคล้องกับยุคปัจจุบัน โดยรูปแบบผลิตภัณฑ์ของทีมพัฒนายังไม่มี
จ าหน่ายในท้องตลาด จึงจัดท าผลิตภัณฑ์นี้ขึ้น เพ่ือตอบสนองความต้องการของผู้บริโภค โดยมีการ
สร้างเว็บไซต์ระบบสั่งซื้อสเปรย์แอลกอฮอล์ กรณีศึกษาร้าน Lucky Tarot ขึ้น ซึ่งจากเดิมเป็นการ
ขายตามร้านค้า วางแผงทั่วไป ไม่มีการน าเอาเทคโนโลยีมาใช้ในการพัฒนาระบบการขายเพราะเป็น
เรื่องท่ียุ่งยากขาดความรู้และความเข้าใจในการใช้อินเทอร์เน็ตยังไม่แพร่หลาย  

เว็บไซต์ระบบสั่งซื้อสเปรย์แอลกอฮอล์ กรณีศึกษาร้าน Lucky Tarot  แอลกอฮอล์ที่ทางกลุ่ม
ได้จ าหน่ายได้ท าลวดลายที่รวบรวมความเชื่อมาผสมผสานเข้าไปโดยรูปไพ่ทาโร่มีรูปแมว ไม่เหมือน
ใครและมีความหมายเกี่ยวข้องกับความรัก สุขภาพ การงาน การเงิน และสีของซิลิโคนที่ใช้หุ้มตัวขวด
แอลกอฮอล์ และมีการออกแบบเว็บไซต์ให้สอดคล้องกับผลิตภัณฑ์ เพ่ือดึงดูดให้มีความน่าสนใจมาก
ยิ่งขึ้น โดยผู้ที่ต้องการสั่งซื้อสินค้าสามารถเลือกสินค้าที่ตนเองต้องการ และเลือกดูความหมายของ
สินค้าได้ก่อนการกดสั่งซื้อ หากตัดสินใจสั่งซื้อขั้นตอนการสั่งซื้อจะมีการยืนยันการสั่งซื้อและระบบจะ
ให้แนบสลิปการโอนเงินเพ่ือตรวจสอบและยืนยันการสั่งซื้อจัดส่งสินค้าในล าดับต่อไปจนสินค้าถึงมือ
ของลูกค้าได้ ช่องทางการจ าหน่ายของทีมพัฒนามีช่องทางจ าหน่ายในปัจจุบันคือ 1) เว็บไซต์ที่ทางทีม
พัฒนาได้จัดท าขึ้น 2) ไอจีร้าน ชื่อ Luckytarot.shop 3) ตั้งร้านขายที่บริเวณสถานที่ ที่ศูนย์บ่มเพาะ
ผู้ประกอบการของวิทยาลัยจัดให้ และในอนาคต จะเพ่ิมช่องทางให้ความรู้ ความเชื่อที่เป็นประโยชน์ 
สร้างก าลังใจทางบวก ที่ทุกคนสามารถเข้าถึงได้ง่ายคือช่องทาง TikTok 
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